
INNOVAR EN EL MODEL DE NEGOCI: UNA ALTERNATIVA PER A LA PIME CATALANA

OBJECTIUS

En entorns canviants i dinàmics, les empreses estan obligades a tenir una estratègia dinàmica i adaptativa.
Les forces externes, com el desenvolupament tecnològic o la globalització, estan transformant radicalment la manera de competir de les empreses.
Aquest taller presenta noves maneres disruptives de fer negocis, que veuen en la innovació estratègica una resposta per afrontar noves oportunitats i 
amenaces.
Aquests models de negoci no només bene!cien l'empresa, augmentant les seves vendes i baixant els seus costos, sinó que també generen “cercles virtuosos 
sostenibles”.

El participant aprendrà a:
- Revisar el procés de formulació estratègica.
- Conèixer altres marcs conceptuals de la plani!cació estratègica.
- Incorporar una perspectiva dinàmica en el procés de formulació estratègica.
- Innovar a través de models de negoci.

CONTINGUTS

Sessió 1
• Objectius:
- Aprendre nous enfocaments estratègics.
• Continguts:
- L’estratègia empresarial.
- Els models emprats !ns ara.
- Competir en el mercat per seguir perdent.
- El nou paradigma empresarial.
- Reinventar-se amb la innovació.

Sessió 2
• Objectius:
- Aprendre a dibuixar nous models de negoci.
• Continguts:
- Què donem als nostres clients?
- Què necessita el mercat?
- Deixar de competir per guanyar.
- Una nova manera d’innovar.
- Un nou model de negoci.

Sessió 3
• Objectius:
- Posar en pràctica els coneixements, mitjançant la realització d’un cas d’empresa, on els participants treballin en grup i, !nalment, fer la resolució 
conjuntament entre tots, cercant el
consens.
• Continguts:
- Cas pràctic empresarial (utilització del Mètode del Cas).

NOMBRE DE PARTICIPANTS 15
PERFIL DELS PARTICIPANTS Empresaris i empresàries, gerents, personal directiu o tècnic que participi en el procés d’innovació.
DURADA TOTAL (HORES) 9 (3 sessions. 3 hores per sessió)
CONSULTORA System Institut, SL
EXPERTS Josep Pey
Juan Luis de los Rios


