
RUBÍ+D 

Jornades professionals 

En aquesta jornada parlarem de: 

Aprendre com potenciar el “jo venedor”.  

Conèixer  les claus psicològiques que intervenen en les 

relacions comercials.  

L’assertivitat i la intel·ligència emocional en la venda.   

La influència del nostre físic en una interacció comercial.  

Conèixer les paraules que arriben més al nostre interlo-

cutor. 

 

PROGRAMA: 

9.30 h Presentació de la jornada  i intervenció  a càrrec 

de la Mònica Mendoza. 

11.00 h  Pausa-cafè. 

JORNADA  
VOLS VENDRE+? Eines per augmentar el 

teu potencial comercial 

INFORMACIÓ 

OFICINA DE SERVEIS A L’EMPRESA (OSE) 
Edifici Rubí Desenvolupament,  rambleta  de Joan Miró, s/n - 
08191 Rubí.Tel. 93 58139 00. Fax 93 588 61 95.  
 

GESTIÓ COMERCIAL 

 29 d’abril de 2010 

INSCRIPCIÓ 
GRATUÏTA 

Jornada adreçada a  
aque l les  empreses 
interessades a adquirir 
coneixements i habilitats 
per augmentar el  seu 
potencial comercial. 

Horari 

De 9.30 a 12.00h  

Lloc 
Auditori de l’Edifici Rubí 
D e s e n v o l u p a m e n t 
(RUBÍ+D) 
Rambleta de Joan Miró, s/n 
 

Ponents 
M ò n i c a  M e n d o z a . 
Psicòloga, màster en 
d i r e c c i ó  c o m e r c i a l , 
professora de màrqueting 
de la UAB i consultora  de 
màrqueting i vendes de 
CECOT. 

INSCRIPCIÓ 

www.rubiempresa.net 

Data 

Dijous  29 d’abril  de 2010 

Amb la col.laboració de:  

Organitza:  


